DESCRIPCION DEL PUESTO - CONTRATO MERCANTIL

Comercializacion y venta de seguros y productos financieros MAPFRE a particulares, auténomos, PYMES y
colectivos.

" EBARR&LLO E EDES REQUISITOS -

Caracteristicas Programa
buscan personas APS

” PRUCRAMA"J ‘ con experiencia
v

comercial, actitud
dlna’m ica con Formacién segin Normativa

1 Conoce la habilidades sociales,

AL

Experle nc‘a d I nam ismO, ca ré cter Programa Incentivado como Agente Profesional maximo

de 3 afios y de otros 4 afios como Nuevo Delegado.

MAPFRE emprendedor y

VocaCién de Distribucién de Productos y Servicios MAPFRE

empresario.

@ MAPFRE

Captacion y Fidelizacion de Nuevos Clientes.

Constituir una Cartera de Clientes

SE OFRECE

Alcanzar un Futuro Prometedor. Ser empresario

eLa incorporacion a un proyecto estratégico para la Compaiiia.
eComercializacidn de la gama mas completa de productos aseguradores y financieros del mercado.
eFormacion inicial con acreditacion oficial en la DGSFP

eUn futuro estable en un sector en continuo crecimiento con posibilidad de dirigir una Oficina Delegada MAPFRE, una
vez superada la fase inicial.

eUn plan de formaciéon continuo orientado a la adquisicién de los Conocimientos, Habilidades y Técnicas necesarias
para el desempefio profesional en el sector asegurador y financiero dirigido a clientes particulares y empresas.

Qué Te Ofrecemos?

- Formar Parte de una Compaiiia
Internacional con Prestigio

. Crearte un Futuro Profesional

. Programas con Formacién segin Normativa
Acreditado por la DGSFP

. Adquisicion de Conocimientos, Habilidades
y Técnicas para el Desarrollo de la Profesion

. Trabajar en Equipo Compartiendo
Conocimientos

. Dirigir tu Propio Negocio

. Contrato Mercantil

MAPFRE




