Somos una startup que se encuentra ahora mismo en proceso de aceleración, estamos concluyendo un proceso de mentorización y tutorización en una de las aceleradoras más conocidas del país. Disponemos de un Producto Mínimo Viable y queremos pasar a comercializarlo, se trata de un servicio tecnológico muy novedoso, prácticamente sin competencia y que están suscitando mucho interés. 

Precisamos incorporar el puesto de delegado comercial para cada una de las provincias de Andalucía: Sevilla, Cádiz, Huelva, Córdoba, Málaga, Granada, Jaén y Almería.  Buscamos personas proactivas, con una clara vocación comercial, acostumbrado a trabajar en equipo y con buena presencia. Su misión será la de visitar y captar a los primeros clientes para este proyecto, creándose una cartera de la que tendrá que ser responsable, manteniéndola y ampliándola.

Funciones:

Realizará bajo la supervisión de la dirección comercial las siguientes funciones:

- Captación de nuevos clientes (Pymes, asociaciones, cooperativas, etc.)
- Realización de visitas.
- Registro y reporting de la actividad comercial.
- Gestión y seguimiento de las cuentas asignadas.
- Elaboración de oferta económica con la ayuda del equipo preventa.
- Presentación, negociación y cierre de las propuestas.
- Aportaciones a la mejora continuada en la calidad de servicio.

Jornada de trabajo:

· Media Jornada (como mínimo)

· Compatible con otras actividades (por lo menos, durante esos 6 primeros meses, en el que vamos a testear el mercado)
Requisitos:

· Estudios: 

· Titulación universitaria o como mínimo, Formación profesional superior.

· Conocimientos en Internet, redes sociales, etc.

· Conocimientos de retoque fotográfico (manejo de Photoshop)

· Experiencia

· No es necesaria experiencia, aunque se valorará cualquier tipo de experiencia como comercial.

· Edad

· Tener menos de 30 años 

· Requisitos mínimos

· No haber estado nunca como autónomo

· Vehículo propio

· Vivir en la capital

· Estar inscrito como desempleado

Sector: 
· Trabajo en el sector de las TIC (Tecnologías de la Información y las Comunicaciones)

Ofrecemos:

· Formación continuada sobre nuestro catálogo de servicios.

· Incentivos económicos importantes en función de las ventas. Comisiones del 50% sobre lo facturado.
· Integrarse en una empresa que está en proceso de expansión y que por tanto en breve plazo, las posibilidades pueden ser muy importantes.

Ingresos:

· Brutos de 1000 euros mensuales, durante los 6 primeros meses (incluye alta en la Seguridad Social)
